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Strategie i techniki sprzedażowe
- Specjalność - studia I stopnia

Kierunek: Marketing i sprzedaż

OD PAŹDZIERNIKA Studia licencjackie

Czego nauczysz się, wybierając tę specjalność? 

Nauczysz się technik pozyskiwania klienta indywidualnego i biznesowego

 Poznasz tajniki handlu krajowego i międzynarodowego

Dowiesz się o zasadach merchandisingu

Nauczysz się obsługi programów i aplikacji wspierających sprzedaż (np. CRM)

Dowiesz się jak wirtualizować sprzedaż

 Opanujesz wiedzę z zakresu neuromarketingu

Zdobędziesz umiejętność korzystania z narzędzi z zakresu design thinking

 

Praca dla Ciebie: 

Copywriter

Specjalista ds. contentu

SEO copywriter

Online marketing specialist

Specjalista ds. public relations

Redaktor treści online
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Program studiów

Strategie i plany sprzedażowe

Wirtualizacja handlu

Merchandising

Zarządzanie agencją marketingową - gra biznesowa Revas

Handel krajowy i międzynarodowy

Standardy obsługi klienta

Współczesne techniki sprzedażowe

CRM i inne oprogramowanie w sprzedaży

Partnerzy kierunku

  


