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Negocjacje i mediacje w biznesie

- Specjalnoé¢ - studia | stopnia

Kierunek: Psychologia w biznesie

OD PAZDZIERNIKA Studia licencjackie

Czego sie nauczysz, wybierajac te specjalnos$¢?

Nauczysz sie prowadzenia skutecznych negocjacji, wykorzystujgc rézne strategie negocjacyjne i

psychologie komunikacji w relacjach biznesowych.

Opanujesz rozwigzywanie konfliktéw w zespotach, rozwijajgc kompetencje w budowaniu porozumienia i

zarzgdzaniu napieciami miedzy pracownikami.

Poznasz organizacyjne i prawne aspekty mediacji, co pozwoli ci prowadzi¢ mediacje w sprawach

cywilnych i gospodarczych w zgodzie z obowigzujgcym prawem.

Zdobedziesz umiejetnosci w negocjacjach miedzynarodowych i miedzykulturowych, pozwalajgcych na

efektywnq wspodtprace w globalnym $rodowisku biznesowym.

Rozwiniesz kompetencje w treningu asertywnosci, co pomoze ci pewnie i skutecznie komunikowaé swoje

potrzeby w negocjacjach i mediacjach.

Dzieki warsztatom praktycznym nauczysz sie prowadzenia mediacji i negocjacji, przygotowujqc sie do

pracy w wymagajgcym $srodowisku biznesowym.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy dsw a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.
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Praca dla Ciebie:

Pracuj jako mediator. Pomagaj stronom w rozwigzywaniu konfliktéw w
. sprawach cywilnych i gospodarczych, tworzgc porozumienia

korzystne dla obu stron.

Zostan negocjatorem biznesowym. Prowadz kluczowe rozmowy w
. firmach, wykorzystujgc psychologie i strategie negocjacyjne do

osiggania najlepszych wynikdéw.

Bqgdz specjalistg ds. zarzgdzania konfliktami. Wspieraj zespoty w
. firmach, pomagajgc radzié¢ sobie z napieciami i budujgc lepszq

atmosfere pracy.

Zatrudnij sie jako konsultant ds. mediacji. Doradzaj organizacjom w
. sprawach konfliktéw wewnetrznych, wspierajgc je w efektywnym

zarzqdzaniu problemami.

Pracuj jako trener umiejetnosci negocjacyjnych. Prowadz szkolenia dla
. firm i instytucji, pomagajqgc ich pracownikom rozwijaé kluczowe

kompetencje negocjacyjne.

Bgdz ekspertem ds. negocjacji miedzynarodowych. Wspieraj firmy w
. rozmowach z zagranicznymi partnerami, uwzgledniajqc réznice

kulturowe i jezykowe.

Program studiow

Wybrane zajecia specjalnosciowe:

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy dsw a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.
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Spoteczno-psychologiczne uwarunkowania konfliktéw

. Konflikt w biznesie — prawo i ekonomia

. Rozwigzywanie konfliktéw w zespotach pracowniczych

. Trening asertywnosci

. Wprowadzenie do negocjacji

. Trening umiejetnosci negocjacyjnych

. Organizacyjne i prawne aspekty prowadzenia mediacji

. Negocjacje miedzynarodowe i miedzykulturowe

. Postepowanie mediacyjne w sprawach cywilnych i gospodarczych

Special promotion for candidates.

Nie musisz rezygnowaé, czy odktadaé na pdézniej decyzji o studiowaniu — zapisz sie
na studia juz dzis!

do 30 czerwca
Zapisujgc sie do 30 czerwca, zyskujesz:

czesne juz od

. 600 zt znizki w czesnym odliczanej na pierwszym roku studiéw 280 Zl' 330zt zt

. dodatkowo zwolniony jestes z optaty wpisowe;j. miesiecznie

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy dsw a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.



