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Neurobiznes

- Kierunek - studia podyplomowe

Online 2 semestry Certyfikat Rekrutacja zakorczona W PARTNERSTWIE OD PAZDZIERNIKA

Opis kierunku:

Rekrutacja na ten kierunek zostata zakonczona. Zapisz sie na liste rezerwowq tutaj:

Lista rezerwowa

Gwarantujemy petng zgodnos§é z przepisami prawa i najwyzsze standardy edukacyjne.

Wybierajgc studia podyplomowe Neurobiznes dotqgczysz do grona uczestnikéw, ktérzy jaoko swéj cel postawili sobie
zdobycie najnowszej wiedzy z zakresu neuronauki i wykorzystania zdobytych umiejetnosci w biznesie. Podczas
studiéw, dowiesz sie, na czym polega - pochodzqca ze Szwajcarii - metodologia STRUCTOGRAM®, ktéra
wykorzystujgc wiedze o genetyce mézgu, pozwala skuteczniej sprzedawaé, zarzqdzaé i radzi¢ sobie w relacjach ze
sobq i innymi. Zdobedziesz wiedze z zakresu najnowszych badan nad mézgiem oraz wykonasz swojg wtasng Analize
Biostrukturalng. Zadbamy o to, aby kazde zajecia, w sktad ktérych wchodzg m.in. NEURO PR, NEUROsprzedaz,

NEUROmarketing oraz wiele innych, pozwolity Ci na prowadzenie swojego biznesu na najwyzszym poziomie.

Calqg zdobytqg wiedze podczas studiéw podyplomowych potwierdzq 4 miedzynarodowe certyfikaty w jezyku

polskim i angielskim.

ZDOBEDZIESZ CERTYFIKAT

STRUCTOGRAM® Polska i certyfikowani Trenerzy tej metodologii sq jedynym partnerem STRUCTOGRAM®

International uprawnionym do wystawiania certyfikatéw i przeprowadzania szkolen.

Dla kogo ten kierunek?

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy dsw a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.
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. Dla przedsiebiorcéw, marketingowcéw, menadzeréw, handlowcow
. Dla wszystkich zainteresowanych tematykg funkcjonowania mézgu w biznesie i zyciu codziennym

Kierunek, ktéry Cie interesuje jest efektem wspétpracy Uniwersytetu Dolnoslgskiego DSW i Uniwersytetéow
WSB Merito z Chorzowa, Poznania, Szczecina, Torunia, Bydgoszczy, Opola, todzi, Wroctawia i Warszawy. Dzieki

temu na zajeciach online spotkasz sie z uczestnikami i wyktadowcami z innych miast.

Co zyskujesz?

. Dokonasz swojej wtasnej Analizy Biostrukturalnej za pomocq Structogramu.

. Zdobedziesz najnowszqg wiedze opartg na konkretnych badaniach nad mézgiem.

. Bedziesz uczestniczyt w zajeciach, ktére prowadzone bedq w formie warsztatowej.

. Nabedziesz umiejetnosci z zakresu NEUROzarzgdzania, sprzedazy, marketingu, finanséw.

Dowiesz sie, jak wykorzysta¢ wiedze o mézgu w komunikacji, dzieki czemu polepszg sie Twoje relacje z
. partnerami biznesowymi.

Studia idealne dla Ciebie!

Nie wiesz, na ktéry kierunek sie zdecydowaé? Skontaktuj sie z Dziatem Studiéw Podyplomowych: sp@dsw.edu.pl

Bezplatne szkolenia

Dlaczego jeszcze warto wybraé studia podyplomowe na Uniwersytecie Dolnoslgskim DSW? Poniewaz kazdy uczestnik
studiéw ma mozliwosé bezptatnie wzigé¢ udziat w az 4+ dodatkowych szkoleniach! Odbedq sie one w trakcie jednego
weekendu i nie bedq ze sobqg kolidowaé godzinowo. Po ukonczeniu szkolenia otrzymasz certyfikat potwierdzajgcy

udziat w szkoleniu. Wiecej informacji o szkoleniach pod linkiem.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy dsw a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.
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Formuly studiéw podyplomowych

Studia podyplomowe na tym kierunku NEURObiznes realizowane sq:

Online synchronicznie - studia na tym kierunku prowadzone sq zawsze w formule online. Nowq wiedzeg i
umiejetnos$ci zdobywasz, dzieki zajeciom realizowanym na platformie MS Teams. Z wyktadowcami i

. kolegami z grupy kontaktujesz sie przez Internet, w czasie rzeczywistym (synchronicznie). W zajeciach
uczestniczysz w weekendy, zgodnie z ustalonym harmonogramem, tgczqc sie z miejsca, w ktérym
aktualnie przebywasz.

Program studiow

Zajecia prowadzone sq przez 2 semestry w trybie niestacjonarnym (zjazdy sobota — niedziela) w wymiarze 170 godzin

w formule online.

Warunkiem ukonczenia studiéw podyplomowych jest zaliczenie wszystkich zajeé¢ objetych programem oraz

przedstawienie rozwigzania wybranego studium przypadku.

. — ¥
T ® © Clalm

——
Liczba miesiecy nauki: Liczba godzin: 170 Liczba zjazdéw: 11 Liczba semestréow: 2
9
Podstawy NEUROnauki (20 godz.)
. NEURObiologiczne podstawy funkcjonowania mézgu
. Mézg jako organ spoteczny i narzedzie w biznesie
. Komunikacja w oparciu o wiedze o mbézgu

. Analiza biostrukturalna w oparciu o STRUCTOGRAM® — Klucz do poznania siebie

. Mézg, umyst, przekonania i najnowsze technologie pracy z mézgiem ludzkim
. Odpornoséé psychiczna- strategie i narzedzia jej rozwijania

. Kwestionariusz MTQ 48

. Jak stosowaé model OP w biznesie

. Indywidualne, zdalne konsultacje z wyktadowcq

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy dsw a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.
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STRUCTOGRAM® 2 - TRIOGRAM® - Klucz do poznania drugiego cztowieka (10 godz.)

Relacje miedzyludzkie

Motywacja i automotywacja

Réznorodnosé biostrukturalna w procesie komunikacji
Biostruktury ludzkie w procesach biznesowych

Indywidualne, zdalne konsultacje z wyktadowcqg

Technologie wykorzystywania NEURO (mézgu) w biznesie (10 godz.)

Rekrutacja

Kogo chce zatrudnié?

Tworzenie ogtoszen rekrutacyjnych
Przygotowanie procesu rozmowy rekrutacyjnej
Tworzenie pytan w rozmowie rekrutacyjne;j
Selekcja w oparciu o analize biostrukturalng

Indywidualne, zdalne konsultacje z wyktadowcqg

Technologie wykorzystywania NEURO (mézgu) w biznesie (NEURO PR) (20 godz.)

Technologie wykorzystywania NEURO (mézgu) w biznesie (Zarzgdzanie sobg w czasie i warsztat budowania

Wizja biznesu, zycia

Media spotecznosciowe i ich rola

Personal branding

Media — TV, radio, prasa

Hejt i jego wptyw na budowanie wizerunku firmy i osoby
Warsztat praktyczny

Indywidualne, zdalne konsultacje z wyktadowcqg

odpornosci psychicz (20 godz.)

Technologie wykorzystywania NEURO (mézgu) w biznesie. STRUCTOGRAM® 3 (NEUROsprzedaz) (20 godz.)

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy dsw a

Podstawy planowania czasu

Strategie w procesie pilnosci i waznosci
Taktyki gospodarowania czasem
Najnowsze odkrycia neurobiologii

Model DMFL (Decision Making for Liders)
Emocjonalna samo$wiadomosé

Lista przebojéw lidera

Indywidualne, zdalne konsultacje z wyktadowcqg

Rynek
Przekaz
Medium

studentem zawierana jest w formie pisemne;j.
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. Sprzedaz przez zaufanie
. Pakietowanie
. Rekomendacje
. Bioskomunikacja
. Proces sprzedazy i fazy w tym procesie
. Warsztaty praktyczne w zakresie copywritingu w oparciu o Analize Biostrukturalng

Indywidualne, zdalne konsultacje z wyktadowcqg

Technologie wykorzystywania NEURO (mézgu) w biznesie - (Wystqgpienia publiczne a mézg) (20 godz.)

. Jak wykorzystaé umyst podczas wystgpienia publicznego?
. Lingwistyka autoprezentacji
. Kreowanie pozgdanego wizerunku personalnego

. Warsztaty praktyczne

. Indywidualne, zdalne konsultacje z wyktadowcqg

Technologie wykorzystywania NEURO (mézgu) w biznesie - STRUCTOGRAM 4 (NEUROzarzgdzanie) (10 godz.)

. Przywddztwo a biostruktury

. Zarzgdzanie zespotem

. Budowanie grupy

. Zarzgdzanie zmiang

. Motywacje, demotywacije

. Feedback dotyczqcy efektywnosci

. Zarzqgdzanie konfliktem

. Organizacja spotkan

. Delegowanie zadan

. Indywidualne, zdalne konsultacje z wyktadowcqg

Technologie wykorzystywania NEURO (mézgu) w biznesie (NEUROfinanse) (5 godz.)

. Psychologia ekonomii i pienigdza

. Psychologia inwestowania i zarabiania

. Rafy dzisiejszych finanséw

. Jak nie zostaé¢ dawcq kapitatu

. Indywidualne, zdalne konsultacje z wyktadowcqg

Technologie wykorzystywania NEURO (mézgu) w biznesie (Uwazno$é w biznesie) (10 godz.)

. Samoswiadomo$é i samoregulacja w stuzbie efektywnosci

. MBSR, MBCT-naukowe metody na integracje Umyst-Emocje-Ciato

. Paradoks czasu. Autodiagnoza: test perspektywy czasowej Zimbardo
. Test uwaznosci FFMQ
. Dlaczego uwazno$éé-studia przypadkéw w biznesie

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy dsw a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.
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. Trening uwaznosci-zestaw ¢éwiczen
. Indywidualne, zdalne konsultacje z wyktadowcqg

Umiejetnoséci spoteczne a NEUROmarketing (10 godz.)

. Skuteczny copywriting

. E-marketing wynikéw
. Strategie dynamicznego rozwoju dla firm
. Podcast, social media, platformy kontaktu z klientem

Indywidualne, zdalne konsultacje z wyktadowcqg

Media w biznesie (Glos a autoprezentacja) (15 godz.)

. Poznaj sie po gtosie

. Gtos twoim wizerunkiem

. Pewnos¢ siebie a gtos

. Warsztaty praktyczne i rola mediéw w prowadzeniu biznesu
. Podstawy komunikacji z mediami

. Techniki pracy z mediami

. Indywidualne, zdalne, konsultacje z wyktadowcqg

Seminarium

Forma zaliczenia

W zalezno$ci od bloku tematycznego: test, przygotowanie i przedstawienie projektu, analiza ciekawego
case studies.

Wykladowcy

Maciej Ortos

Dziennikarz nowych medidéw, influencer, laureat 4 Wiktoréw i 2 Telekamer, przez ponad 25 lat prowadzqcy
Teleeexpress i inne programy dla TVP, do niedawna gospodarz programéw w Telewizji WP, obecnie twérca
internetowy prowadzgcy autorski kanat YouTube.

Zostat odznaczony Krzyzem Kawalerskim Orderu Odrodzenia Polski — za dziatalnoéé kolporterskg w Niezaleznej
Oficynie Wydawniczej NOWA w latach 80-tych (2008) oraz Krzyzem Oficerskim Orderu Odrodzenia Polski (2014). Od
20 lat prowadzi szkolenia z zakresu wystgpien publicznych. Od kilku lat $cisle wspdtpracuje w tym zakresie z firmq
Progress Project. Szkolenia sq réznie profilowane, dotyczq prowadzenia biznesowych prezentacji, nagrywania
materiatéw wideo lub spotkar z mediami. W kazdym przypadku celem jest podniesienie komunikacyjnych
kompetenciji uczestnikéw. W trakcie szkolenia dzieki informacji zwrotnej od prowadzgcego wzrasta ich §wiadomosé
wtasnego wizerunku. Uczestnicy otrzymujq wiec zestaw ,narzedzi”, dzieki ktérym bedg mogli pracowaé nad

wizerunkiem profesjonalisty/-tki podczas prowadzenia prezentacji czy udzielania wywiaddw.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy dsw a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.
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Anna Urbanska

Master Trener Structogramu, metodologii, ktéra wykorzystujgc wiedze o genetyce mézgu, pozwala skuteczniej
sprzedawaé, zarzqdzaé i radzi¢ sobie w relacjach ze sobq i innymi. Wiedze zdobywa u takich Mentoréw jak Anthony
Robbins, Blair Singer, T.Harv Eker, Alex Mandossian czy Brian Tracy. Pracuje z najwigkszymi firmami
miedzynarodowymi, takimi jak m.in.: Cargill, Citibank, DHL, Cegedim czy Deutsche Bank. Od 23 lat zarzqgdza
Centrum Edukacyjno-Consultingowym CONCRET i jest wiceprezesem zarzqdu i partnerem Instytutu Colina Rose —
jednej z najprezniej rozwijajacych sie szkét jezykowych. Jeden z nielicznych na $wiecie neurocaochéw. Jest
absolwentkg 6-ciu kierunkéw studiéw podyplomowych i wyktadoweq na wyzszych uczelniach oraz autorkq ksigzek
»Otrzep kolana i biegnij”, ,Moézg fabryka sukcesu”, ,,Teraz autentycznoéé™, ,DNA biznesu”, ,,Byt sobie mézg” oraz

299

wspétautorkg przewodnikéw: ,,Jak w 30 dni zwiekszyé swojg efektywnoécé” i ,,Jak zbudowaé swéj wizerunek w 30 dni”
czy charytatywnego projektu ,Kod zycia. O tym, czego warto nauczyé sie od kota”. Jej pasjg jest rozwdj osobisty i
odkrywanie potencjatu ludzkiego. Przez jej programy szkoleniowe i coachingi przeszto ponad 20 tysiecy oséb, ktére z

powodzeniem realizujg swoje cele i zyjg petni spetnienia i pasji.

Pawet Jarzgbek

Jest Trenerem STRUCTOGRAM® Training System, a takze wspéttwércq Projektu Treningowego DNA w Biznesie,
narzedzia opartego na genetycznych badaniach naukowych. Jest wyktadoweq na 3 uczelniach i trenerem z zakresu
NeuroMarketingu. Odkqd wzigt udziat w treningu STRUCTOGRAM® w 2010 r. we Wtoszech jest jego absolutnym
fanem, co spowodowato, ze zostat tez trenerem tej metodologii. Od 23 lat jest trenerem biznesu, a takze inwestorem
gietdowym. Uczy sie nieustannie na catym $wiecie. Wiedze zdobywa, biorgc udziat w warsztatach i treningach u

najlepszych: Courtney Smith, Blair Singer, T. Harv Eker i Alex Mandossian.

Katarzyna tukowska

Jest doktorem nauk humanistycznych w dziedzinie psychologii, ale tez dyplomowanym ekonomistg. tgczy wiedze
naukowq z praktycznymi umiejetnosciami, ktére zdobywata w biznesie. Pozytywnie i praktycznie wspiera w rozwoju
talentéw i pasji kazdego, kto potrzebuje zmiany. Wspiera lideréw w rozwoju zawodowym i osobistym. Jest ekspertem
w zakresie inteligencji emocjonalnej, wtaénie temu zagadnieniu poswiecita swojq prace doktorskq. Jest tez
absolwentkg studiéw podyplomowych Mindfulness and Compassion oraz trenerem Mindfulness, w trakcie certyfikacji
MBCT Oxford oraz konsultantkg metody diagnostycznej Harvard DISCS3, ktéra bada osobowosé cztowieka. Praca
trenera i rozwdj jest jej pasjg. Na sali szkoleniowej i w ramach sesji coachingowych spedzita prawie 15 tysiecy godzin.
Pracuje dla menedzeréw oraz ich zespotéw najwiekszych firm w Polsce. Jej dewizq jest wiara w cztowieka i mozliwosci
jego rozwoju. Fascynujgce w ludziach dla niej jest to, ze nawet jeéli majg ograniczenia, ktére blokujqg ich rozwéj, to

przy wytezonej pracy, zaangazowaniu i wsparciu, sq w stanie zadziwi¢ samych siebie wtasnymi osiggnieciami.
Wojciech Bizub

Copywriter & CEO agencji marketingowej WBIZNES. Wyktadowca akademicki. Prelegent najwiekszych konferencji

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy dsw a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.
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biznesowych. Twérca podcastu Skuteczny e-marketing. Jego klienci méwiq, ze jest pierwszym marketerem, ktéry
dostarcza wynikéw a nie wyméwek. Wyciggajgc wnioski z przeprowadzonych kampanii oraz $wiatowych wzorcéw
stworzyt strategie dynamicznego rozwoju dla firm — WBIZNES. Twierdzi, ze marketing i sprzedaz to prosty schemat,

ktérego kazdy moze sie nauczyé.
Dominika Zajgczkowska

Od ponad 18 lat zajmuje sie komunikacjq i public relations. Pracowata dla takich miedzynarodowych klientéw jak:
ZARA, Bershka, Stradivarius, Oysho, PULLEBEAR, Bata, Martini, Bacardi, Grey Goose, Bombay Sapphire, MaxMara,
Kadus, Kemon, Henkel. Wspétpracowata z cenionymi polskimi markami takimi jok Kazar, Reserved, bizuteria YES.
Tworzyta strategie PR i Personal brandingu - zarzgdzania markq osobistg w mediach dla brand manageréw i
cztonkéw zarzqdoéw, przygotowywata klientéw do wypowiedzi medialnych, wystgpien na zywo czy prezentacji przed
publicznoséciq. Studiowata dziennikarstwo i komunikacje spoteczng na Uniwersytecie Warszawskim oraz filologie

witoskq w kolegium jezykéw obcych w Gliwicach.

Tomasz Ruminiski

Od 2009 roku jest trenerem gtosu i wystqgpien publicznych, lektorem radiowym i telewizyjnym. Pomaga ludziom byé
pewnym siebie podczas wystgpien publicznych i w relacjach z ludZzmi. Podczas sesji indywidualnych z gtosu i
autoprezentacji wdraza wiedze psychologiczng, ktéra jest niezbedna w pracy z klientem w obszarze pewnos$ci siebie w
gtosie. Jest pomystodawcq programu internetowego Tomasz méwi i jego goscie, w ktédrym porusza miedzy innymi
tematy komunikac;ji i gtosu w relacji z drugim cztowiekiem. Gosciem pierwszego odcinka programu zostat Tomasz
Knapik, lektor filmowy, ktéry charyzmatycznym gtosem opowiadat o pracy lektora, komunikacji w relacjach, i gtosie.
Brat udziat w wielu szkoleniach, miedzy innymi: Profesjonalny Trener, Warszawa 2012; Pracownia psychologiczna

Elzbiety Sottys, Krakéw 2012; Mindfulness Based Stress Reduction, Bydgoszcz 2017; STRUCTOGRAM® 2018.

Partnerzy kierunku

RSA)

. AYIONAwW Biznesie®

Special promotion for candidates.

Nie czekaj, wypetnij formularz rejestracyjny i zgto$ sie na studia juz dzis!

Zapisujgc sie do 30 czerwca, zyskujesz 1000 zi: do 30 czerwca
tudi
. 600 zt dzieki znizce w czesnym SEHEIS
. 400 zt dzieki promocji we wpisowym. 1 OOO Z* z

taniej
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